
Mit dem  
richtigen Einblick zu 
mehr Erfolg!
Gesamtcheck und Ertragspotenziale  
bei Großhandelsrechnungen

Mit fundierten Analysen neue  
Potenziale in Ihrer Apotheke freisetzen
Wie gut kennen Sie Ihren Großhändler? Und noch viel 
wichtiger, wie groß ist Ihr Vertrauen in deren Abrech­
nungen? BOT ist Ihr Partner bei der Analyse von Groß­
handelsrechnungen.

Die Überprüfung der Rechnungen dient als Grundlage für 
weitere Leistungen, die wir Ihrem Offizin anbieten können. 
Sind sämtliche Kennzahlen von uns analysiert, treten wir 
auf Wunsch mit Ihren Lieferanten bzw. Großhändlern in 
Kontakt und handeln auf Basis des errechneten Ertrags­
potenzials die Konditionen neu aus.

Im Anschluss werden in monatlichem Abstand die 
Rechnungen des Großhandels von uns kontrolliert und das 
erwirtschaftete Potenzial in einem separaten Bericht 
aufgezeigt. Sie brauchen sich um nichts mehr kümmern!

Unsere Leistungen im Überblick:
	 Professionelle Prüfung Ihrer Großhandelsrechnungen
	 Neue Ertragspotenziale erschließen
	 Monatliche Rechnungskontrolle 
	 Verhandlungsführung mit Ihrem Großhändler

Die Zusammenarbeit mit BOT beruht, neben der hohen 
fachlichen Kompetenz, auf einem hohen Maß an Ver­
trauen. BOT ist ein vom Großhandel unabhängiges 
Unternehmen. Unsere Beratung findet auf neutraler Basis 
statt und richtet sich an Ihren unternehmerischen Zielen 
und Bedürfnissen aus.

BOT GmbH 
Im Breitspiel 11c 
69126 Heidelberg
Fon: +49 [0] 62 21-36 30-20 
Fax: +49 [0] 62 21-36 30-220 
info@botcnslt.de 
www.botcnslt.de



Restrukturierungsberatung
- �Konzeption, Aufbau und Realisierung der Restrukturierung 

unter Einbeziehung der Gläubiger, Geschäftsführung und 
Gesellschafter durch Bestandsaufnahme und Schwach­
stellenanalyse

- �Externes Controlling zur Überwachung der Veränderungen

Controlling
- �Beratung zum Organisationsaufbau des Rechnungs­

wesens
- �Ertrags- und Finanzplanung
- �Kostenrechnung/-analyse/-management
- �Soll-/Ist-Vergleich und deren Analyse
- ��Beratung bei der Planung von Investitionsentscheidungen

Ein Auszug aus dem Angebotsportfolio  
von BOT cnslt:

Unternehmenskäufe/-verkäufe
- �Recherche nach potentiellen Käufern und Verkäufern
- �Due Dilligence Prüfung
- �Berechnungen zur Bewertung des Unternehmens
- �Angebotsbewertung
- �Begleitung u. Beratung des Unternehmenskaufs/-verkaufs
- �Kontaktierung und Verhandlung mit Kapitalgebern
- �Mitwirkung bei der Vertragsgestaltung

Unternehmensnachfolge
- �Planung der Integration des Unternehmensnachfolgers
- �Gesellschaftsrechtliche Einbindung des oder der  

Nachfolger im Wege der vorweggenommenen Erbfolge
- �Mitgestaltung des Erbvertrages oder Testaments
- �Versorgung der Vermögensübergeber und Berück­

sichtigung evtl. weichender Erben
- �Mithilfe bei der Suche nach einem geeigneten Fremd­

management
- �Unterstützung bei der Suche nach einem geeigneten 

Unternehmenskäufer
- �Unterstützung bei den Vertragsverhandlungen und 

Mithilfe bei der Vertragsgestaltung unter dem Gesichts­
punkt steueroptimaler Lösungswege

Mit nachhaltiger Analyse  
mehr Gewinn erzielen
Eine moderne Apotheke muss heute vielen Ansprüchen 
genügen. Neben der unabdingbaren Kundenberatung sind 
es vor allem die administrativen Vorfälle, die den Apothe­
ker Zeit und Geld kosten. Insbesondere bei Verhandlungen 
mit Großhandel und Lieferanten um Preise und Konditio­
nen ergibt sich ein großes Einsparpotenzial. 

Hier können wir von BOT Ihnen entscheidende Vorteile 
verschaffen. Sie reichen Ihre letzten 3 Großhandels­
monatsrechnungen bei uns ein. Im Gegenzug erhalten Sie 
von uns eine Potenzialanalyse mit detaillierten Vergütun­
gen, die Ihnen Ihr Großhändler gewährt, schlüsseln 
einzelne Positionen auf und weisen Sie auf eventuelle 
verstecke Kostenträger hin. 

Leistungen:
	 Transparente Darstellung der Positionen
	 Soll/Ist-Abgleich und Analysebericht
	 Vergleich mit marktüblichen Werten

Gesprächsführung mit Großhandel –  
neue Ertragspotenziale für Sie! 
Wie verhandlungssicher sind Sie gegenüber Ihrem Groß­
händler? Ziehen Sie unsere Spezialisten von BOT hinzu und 
auf der Basis der von uns erstellten Potenzialanalyse 
erreichen wir in Ihrem Auftrag eine starke Verhandlungs­
position gegenüber Ihrem Großhändler. 

Auf Wunsch können wir Sie auch gerne auf die Gespräche 
mit Ihrem Großhändler vorbereiten, wenn Sie selbst die 
Verhandlungen führen möchten.

Leistungen:
	 Aufnahme neuer Konditionsvereinbarungen
	 Besprechung evtl. Differenzen bei der Rechnung
	 Verhandlungen auch mit anderen Lieferanten

Erfolgskontrolle durch  
monatliches Berichtswesen
Ebenso auf Basis unserer Potenzialanalyse bieten wir 
Ihnen - zur Ermittlung Ihres Gesamtpotenzials – im 
Anschluss die Kontrolle der Großhandelsrechnungen  
über eine Laufzeit von 12 Monaten an.

Leistungen:
	 Erstellung eines monatlichen Kurzberichts
	� Erledigung sämtlicher Reklamationen aus  
Konditionsproblemen

	 Digitale Versendung von Rechnung und Bericht


